Combinatie van topjaar en China maken grote namen onbetaalbaar

Bordeauxwijnen 2010

nu krankzinnig duur

De Franse topwijnen zijn zo
duur aan het worden dat
wijngoeroe Robert Parker
alarm slaat. Maar de markt

- lees: China - is volgens
Vlaamse kenners niet te stuiten.

e De Amerikaan Robert Parker is
de man van de bekende scores op
100 die de verkoop van wijnen we-
reldwijd beinvloeden. In de afgelo-
pen week deed hij een nadrukkelij-
ke oproep tot de grote wijnkastelen
vanbordeauxwijn om hun prijzente
verlagen. Volgens Parkerriskeert ze-
ker de Amerikaanse markt voor bor-
deaux anders serieuze klappen te
krijgen. “Hetzalniethelpen”, zeggen
wijnexpert Alain Bloeykensen Jean-
Paul Perez, wijnhandelaar en zaak-
voerder van 90pluswines, in koor.
“We moeten ons erbij neerleggen
dat de grote Franse wijnen voor ons
enin de VS onbetaalbaar worden.”

Prijs vertienvoudigd

Zezientwee oorzaken. Ten eersteis
het wijnjaar 2010 alweer een topjaar,
terwijl 2009 ook al als niet te overtref-
fenwerd omschreven. “Maar hetgroot-
stedeelvande prijsstijgingenis het ge-
volgvan de Chinese vraag”, luidt het.

“Wehaddensindsdejaren90alprijs-
stijgingendoor de Amerikaanse markt,
daarna de Russische en Oekraiense,
vervolgens de Japanse en nu zijn het
de Chinezen”, zegt Alain Bloeykens.
“Endaarvan zijn er véél.”

“Eigenlijkkennen ze nogniet zoveel
van wijn”, zegt Perez. “Ze weten niet
goed watze aanmoeten met de smaak
vantannines. Maarwijnstaatvoorhen
gelijkmetstatus. EenLafite Rothschild
ontkurken geeftrijke Chinezenhetaan-
zien waar ze naar verlangen.”

En dat mag wat kosten. Zo kan
het dat de prijzen voor vooral Lafite
Rothschild, de eerste grote wijn die
de Chinezen ontdekten, in enkele ja-
ren tijd zijn vertienvoudigd. “Het is
echt krankzinnig, absurd, ridicuul”,
zegt Perez. “Zelfs voor een fles van de
tweedekeuswijn van Lafite, de Carru-
ades, betaal je in China 350 euro. Hier
hebjedienogvoor25a30euro. Steeds
meerhandelaarsénparticulierenhier
verkopenhunbeterebordeauxdan
ookaan Chinezen.”

In 2009 waren er al scherpe
prijsstijgingen. “Met tientallen
tot een paar honderd procent.
Dit jaar zie ik weer verhogin-
genmet 20 tot 30 procent”, zegt
Bloeykens.

150 euro per glas

e e Het goede nieuws is dat er,
ook in de bordeauxstreek, nog
tal van voortreffelijke wijnen te
vinden zijn voor zeer schappelij-
ke prijzen, omdat ze nog ver bui-
ten het vizier van de Chinezen
vallen. Wijnhandelaar Jean-Paul
Perez geeft een sterk voorbeeld
van de ontwrichting van de
markt door de vraag uit China.

per glas tegenwoordig 150
euro. Van de andere wijn heb
je een hele kist voor dat be-
drag. Toch scoorden de wijnen
even hoogin de proeverij.”
Alain Bloeykens beaamt. “Veel
kleine bordeauxboeren zien zwar-
te sneeuw. Terwijl hun wijnen echt
goed zijn. Je hebt echt lekkere fles-
sen gewone bordeaux tussen vijf
en tien euro. Maar de consument
associeert bordeaux met hoge
prijzen of een minder goede prijs-

“Degrotekastelenmakenindeloop
van juni hun primeurprijzen bekend
en de trend is al duidelijk, hoewel de
echte toppers nog moeten komen.”

Afgelopendonderdagwerd de prijs
voor Pontet-Canet in primeur op 100
euro gezet. “Vorig jaar was dat 72
euro”, zegt Perez. “In 2005, toch ook
een wonderjaar, 50 euro. In de win-
kelzal zo'n fles bijna 200 euro kosten.
Jekunt zo’n bordeaux nog beter gaat
drinken in het Hof Van Cleve (restau-
rantvan Peter Goossens, red).”
DIRK HENDRIKX

/- e

De Gentse wijnhandelaar Jean-Paul Perez met een (gruwelijk dure)
Lafite: “Zolang de vraag uit China blijft toenemen, kan ook Robert
Parker niks doen tegen de prijsstijgingen.” Foto GerTcooLs

kwaliteitverhouding, waardoor ze
die vaker links laten liggen.”
DH

“Onlangs hadden we hier een
degustatie met twee wijnen. De
ene was een Lafite uit 1996. Prijs




